Analizzato il percorso del radicchio rosso di Chioggia dalle contrattazioni all’orecchio fino alla vendita

Il giornalino tra frutta e verdura

La redazione ha fatto visita al mercato ortofrutticolo di Rosolina, aperto dal 1965

Lunedi 5 dicembre, la redazione del
giornalino della scuola secondaria
Marin Sanudo il Giovane ha effet-
tuato la sua prima uscita visitando il
mercato ortofrutticolo di Rosolina.
Al nostro arrivo, siamo stati accolti
dal dottor Stefano Milan che ci ha
accolti in una sala all’interno della
struttura riservata agli uffici e ha
risposto pazientemente alle nostre
curiosita.
Abbiamo scoperto che il mercato or-
tofrutticolo, nato nel 1965, € stato
voluto dalla Camera di commercio di
Rovigo per valorizzare i prodotti agri-
coli della nostra zona. Si tratta percid
di una voce importante per 1'econo-
mia di Rosolina e dei comuni limi-
trofi. L'orticoltura di Rosolina da
sempre é caratterizzata da aziende di
ridotte dimensioni con terreni sab-
biosi ed un clima mitigato dalla vici-
nanza del mare.
La seconda parte della nostra visita si
é svolta all’interno del mercato dove
avvengono gli acquisti ele vendite. A
tutti é stato consegnato un giubbino
rifrangente per motivi di sicurezza e
abbiamo iniziato un percorso davve-
1o curioso. Infatti durante la nostra
visita siamo stati testimoni della
- vendita del radicchio rosso di Chiog-
gia mediante l'asta all’orecchio: i

Contrattazione all'orecchio al mercato di Rosolina, in basso i ragazzi durante la visita

commercianti sussurravano all’o-
recchio del venditore il prezzo che
erano disposti a pagare per una certa
quantita di merce; chi offriva il prez-
zo pitt alto si aggiudicava I'acquisto
del prodotto. Tutto cid é stato per noi
una grande sorpresa dato che ormai,
al giomod’oggi, tutte le attivita sono
regolate dall’ uso del computer o, in
generale, da dispositivi elettronici.
Ci é stato inoltre spiegato che la ven-
dita dei prodotti, oltre che conl'asta,
puod avvenire per trattativa privata; il
tutto dal lunedi al venerdi. I prodotti
si trovano sia in casse a rendere, si
parla allora di semilavorato, oppure
nelle cassette di plastica a perdere o
cartoni confezionati.

Una parte del mer-
cato é destinata an-
che alla vendita dei
prodotti provenient
da altre zone d’Italia
o dall’estero, anche
se la maggior parte
dei prodotti sono del
nostro territorio co-
meilradicchiorosso
di Chioggia nelle ti-
pologie precoce e
tardivo, la patata
lunga precoce, 1a ci-
polla bianca preco-
ce, il melone del
Delta del Po e 1a ca-
Tota.

nostra- domanda:
“Ma in questa struttura sono presen-
ti dei frigoriferi?”, il dottor Milan ha
risposto: “Ragazzi, ma qui siamo in
un frigoriferol”.
Poi, una volta tolti i giubbini rifran-
genti, abbiamo ringraziato il dott.
Milani per I'ospitalita e 1a disponibi-
lita e ci siamo incamminati vetso la
scuola.
E’ stata veramente una bellissima
esperienza che ci ha fatto vedere da
un’altra prospettiva un'attivita del
nostro paese che pensavamo, a torto,
di conoscere bene e, soprattutto, ci
ha permesso di valorizzare le poten-
zialita del nostro territorio.
Erica Bello, Giulia Ferro,
Serena Ravagnan
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